VALUE PROPOSITION CANVAS
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Was hat Ihnen gefallen und was wirde lhre Arbeit erleichtern?

Was erschwerte Ihre Arbeit?

Wo kénnen wir fir unsere Kunden Mehrwert schaffen?

Was mussen wir unbedingt édndern?

Kundenseite
Kundenaufgaben Leistungen & Produkte
Welche Aufgaben haben Sie als Kunde im Kaufprozess? Welche Leistungen und Produkte helfen unseren Kunden?
Nutzen Hurden Gewinnbringer Schmerzmittel
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